Wat isde gemiddelde TCO van herbruikbare
ver sus eenmalige ver pakking?

De gemiddelde TCO van herbruikbar e ver pakkingen ligt meestal 30-60% lager dan die van eenmalige
verpakkingen wanneer je meer dan 5-10 gebruikscycli haalt. Eenmalige verpakkingen lijken goedkoper door
de lage aanschafkosten, maar verborgen kosten zoal s afval verwerking, arbeidskosten en milieubelasting
maken ze vaak duurder. Herbruikbare verpakkingen hebben hogere startkosten, maar spreiden deze over
meerdere jaren. De exacte TCO hangt af van je volume, transportfrequentie en |ogistieke compl exiteit.

Wat betekent TCO egenlijk bij verpakkingen?

TCO staat voor Total Cost of Ownership en omvat alle kosten die je maakt voor een verpakking gedurende
de volledige levensduur. Het gaat verder dan alleen de aanschafprijs en kijkt naar het complete plaatje: van
inkoop tot afvoer. Bij verpakkingen betekent dit dat je alle kosten meetelt die ontstaan tijdens gebruik,
onderhoud, opslag en uiteindelijke verwijdering.

Veel bedrijven maken de fout om alleen naar de directe inkoopprijs te kijken. Ze zien dat een kartonnen doos
€2 kost en een herbruikbare kist €50, en denken dat karton goedkoper is. Maar die rekensom klopt niet. Je
moet alle verborgen kosten meenemen: arbeidskosten voor inpakken, opslagruimte, transportefficiéntie,
schadekosten en afvalverwerking.

Een goede TCO-analyse helpt je om de werkelijke kosten te begrijpen. Je krijgt inzicht in waar je geld
naartoe gaat en kunt betere beslissingen nemen. Dit is vooral belangrijk bij industriéle verpakkingen, waar je
vaak met grote volumes werkt en kleine besparingen per verpakking a snel oplopen tot flinke bedragen.

Welke kosten zitten er verstopt in eenmalige ver pakkingen?

Eenmalige verpakkingen brengen veel meer verborgen kosten met zich mee dan je denkt. De aanschafprijsis
maar een klein deel van het verhaal. Arbeidskosten voor het inpakken zijn vaak de grootste kostenpost,
omdat medewerkerstijd besteden aan het opbouwen van dozen, het toevoegen van vulmateriaal en het netjes
inpakken van alles.

Opslagkosten worden vaak vergeten. Kartonnen dozen en vulmateriaal nemen veel ruimtein beslagin je
magazijn. Je betaalt voor die opslagruimte, ook al lijkt het gratis omdat het je eigen pand is. Daarnaast heb je
voorraadkosten: je moet voldoende verpakkingsmateriaal op voorraad hebben, wat kapitaal vastlegt.

Afvalverwerking kost ook geld. Je betaalt voor afval containers, ophaalfrequentie en soms speciale
verwerking van bepaalde materialen. Transport is minder efficiént, omdat eenmalige verpakkingen vaak meer
volume innemen en minder goed stapelbaar zijn. Dit betekent meer ritten en hogere transportkosten.

Schadekosten zijn een andere verborgen post. Eenmalige verpakkingen bieden vaak minder bescherming,
waardoor je vaker te maken hebt met beschadigde producten. Die kosten zie je terug in claims,
retourzendingen en ontevreden klanten.

Hoe bereken je de werkelijke kosten van herbruikbare
ver pakkingen?



Voor herbruikbare verpakkingen deel je de totale kosten door het aantal gebruikscycli. Begin met de
aanschafkosten: een stevige herbruikbare kist kost misschien €50-200, afhankelijk van de grootte en
specificaties. Voeg daar de verwachte onderhoudskosten aan toe: reiniging, kleine reparaties en eventuele
vervanging van onderdelen.

Bereken hoe vaak je de verpakking kunt gebruiken. Een goed gemaakte herbruikbare verpakking gaat 50-200
keer mee, soms zelfs meer. Deel de totale kosten door dit aantal om de kosten per gebruik te bepalen. Vergeet
niet om transportkosten mee te nemen voor het retourneren van lege verpakkingen.

Een praktisch voorbeeld: een herbruikbare kist van €100 die 100 keer gebruikt wordt, kost €1 per gebruik.
V oeg daar €0,20 voor reiniging en €0,30 voor retourtransport aan toe, dan kom je op €1,50 per gebruik.
Vergelijk dit met een wegwerpverpakking die €3-5 per gebruik kost, inclusief alle verborgen kosten.

Houd rekening met de tijdswaarde van geld. Je investeert vooraf in herbruikbare verpakkingen, maar de
besparingen komen gedurende meerdere jaren. Een eenvoudige terugverdientijdberekening helpt je om te
zien wanneer de investering zich terugbetaalt.

Wanneer zijn herbruikbare ver pakkingen financieel inter essanter ?

Herbruikbare verpakkingen worden financieel aantrekkelijk vanaf ongeveer 5-10 gebruikscycli, afhankelijk
van de kostenverschillen. Bij regel matige zendingen naar vaste locaties bereik je dit breakevenpunt vaak
binnen enkele maanden. Hoe hoger je volume en hoe frequenter je transporteert, hoe sneller herbruikbare
verpakkingen voordeliger worden.

Transportafstand speelt een belangrijke rol. Bij korte afstanden zijn de retourkosten laag en loont hergebruik
a snel. Bij international e transporten moet je goed doorrekenen of de retourkosten opwegen tegen de
besparingen. Soms kun je dit oplossen door |okale pools van herbruikbare verpakkingen op te zetten.

De waarde van je product beinvloedt ook de keuze. Dure, kwetsbare producten hebben betere bescherming
nodig, wat herbruikbare verpakkingen aantrekkelijker maakt. De extra bescherming voorkomt schade en dat
kan a genoeg zijn om de investering te rechtvaardigen.

Operationele factoren tellen ook mee. Alsje weinig opslagruimte hebt, besparen herbruikbare verpakkingen
ruimte omdat je minder voorraad nodig hebt. Bij seizoensgebonden bedrijven kunnen herbruikbare
verpakkingen helpen om pieken op te vangen zonder grote investeringen in wegwerpmateriaal .

Welke factoren beinvlioeden je ver pakkingskeuze het meest?

Volume is de belangrijkste factor. Bij lage volumes zijn de vaste kosten van herbruikbare verpakkingen
moeilijk terug te verdienen. Bij hoge volumes spreid je die kosten over meer eenheden en worden
herbruikbare verpakkingen interessanter. De grens ligt vaak rond 100-500 zendingen per jaar, afhankelijk van
je specifieke situatie.

L ogistieke complexiteit speelt ook een grote rol. Eenvoudige punt-tot-punttransporten zijn ideaal voor
herbruikbare verpakkingen. Complexe distributienetwerken met veel verschillende bestemmingen maken
hergebruik lastiger, omdat je de lege verpakkingen moet verzamelen en retourneren.

Je duurzaamheidsdoelen kunnen de doorslag geven. Herbruikbare verpakkingen hebben een vedl lagere
milieu-impact per gebruik. Als duurzaamheid belangrijk is voor je bedrijf of je klanten, kan dit de extra
kosten rechtvaardigen. Veel bedrijven zien duurzaamheid inmiddels al's een concurrentievoordesl.

Operationele capaciteit is ook belangrijk. Herbruikbare verpakkingen vragen om andere processen: reiniging,
inspectie, reparatie en administratie. Je moet kunnen omgaan met wissel ende voorraadniveaus en de planning



van retourzendingen. Als je deze capaciteit niet hebt, kunnen de operationele kosten hoger uitvallen dan
verwacht.

Hoe maak je een slimme ver pakkingsstrategie voor je bedrijf?

Begin met een grondige analyse van je huidige verpakkingskosten. Breng alle kostenposten in kaart:
materiaal, arbeid, opslag, transport en afval. Veel bedrijven schrikken van wat ze werkelijk kwijt zijn aan
verpakkingen wanneer ze ale kosten optellen. Deze nulmeting helpt je om de impact van veranderingen te
meten.

Segmenteer je verpakkingsbehoeften. Niet alle producten hebben dezelfde verpakkingsstrategie nodig.
Regelmatige zendingen naar vaste klanten zijn perfect voor herbruikbare verpakkingen. Incidentele
zendingen of export naar verre bestemmingen blijven misschien beter bij eenmalige verpakkingen.

Test voordat je grote investeringen doet. Begin met een pilotproject voor een deel van je zendingen. Meet de
resultaten en leer van de praktijk. Zo ontdek je welke uitdagingen je tegenkomt en kun je je strategie
bijstellen voordat je volledig omschakelt.

Overweeg partnerships met verpakkingsspecialisten die je kunnen helpen bij de transitie. Zij hebben ervaring
met verschillende sectoren en kunnen je begeleiden bij het maken van de juiste keuzes. Een goede partner
helpt je niet alleen met de verpakkingen zelf, maar ook met het optimaliseren van je processen.

Plan je implementatie zorgvuldig. Zorg dat je medewerkers weten hoe ze met de nieuwe verpakkingen
moeten omgaan. Stel duidelijke procedures op voor reiniging, inspectie en retournering. Monitor je resultaten
en blijf optimaliseren op basis van wat je |eert.

Bij Faes helpen we bedrijven a meer dan 35 jaar met het maken van slimme verpakkingskeuzes. Ons team
van verpakkingsexperts kan je ondersteunen bij het analyseren van je TCO en het ontwikkelen van een
strategie die past bij jouw specifieke situatie. Of je nu kiest voor herbruikbare of eenmalige verpakkingen, het
gaat erom dat je de juiste keuze maakt voor jouw bedrijf. Neem contact met ons op om te ontdekken hoe we
je kunnen helpen bij het optimaliseren van je verpakkingsstrategie.

Veelgestelde vragen

Hoe begin ik met het berekenen van de TCO voor mijn huidige ver pakkingen?

Start met het verzamelen van alle verpakkingsgerel ateerde kosten van de afgel open 12 maanden:
inkoopfacturen, arbeidsuren voor inpakken, opslagkosten, afvalverwerking en transportkosten. Deel dit totaal
door het aantal verzonden pakketten om je kosten per verpakking te krijgen. Vergeet niet om verborgen
kosten zoal's schade en retourzendingen mee te nemen.

Wat zijn de grootste valkuilen bij het overstappen naar herbruikbare ver pakkingen?

De meeste bedrijven onderschatten de operationel e veranderingen die nodig zijn. Je hebt processen nodig
voor reiniging, inspectie en retourlogistiek. Ook wordt het retourpercentage vaak te optimistisch ingeschat -
plan voor 10-20% verlies door beschadiging of niet-retournering. Start daarom altijd met een pilotproject om
deze uitdagingen te leren kennen.


https://faes.gaatbijnaonline.nl/activiteiten/verpakkingsmanagement/
https://faes.gaatbijnaonline.nl/over-ons/
https://faes.gaatbijnaonline.nl/contact/

Hoe zorg ik ervoor dat herbruikbare ver pakkingen daadwer kelijk worden
geretourneerd?

Maak retournering zo eenvoudig mogelijk voor je klanten door duidelijke instructies, prepaid retourlabels en
eventueel een statiegeldsysteem. Bouw retourlogistiek in je leveringsroutes in en communiceer het belang
van retournering. Monitor je retourpercentages en neem contact op met klanten die verpakkingen niet
retourneren.

Kan ik herbruikbare en eenmalige ver pakkingen combineren in één strategie?

Ja, een hybride aanpak is vaak het meest praktisch. Gebruik herbruikbare verpakkingen voor regelmatige
zendingen naar vaste klanten en behoud eenmalige verpakkingen voor export, incidentele zendingen of
nieuwe klanten. Segmenteer op basis van volume, afstand en klanttype om de beste mix te vinden.

Welke ROI kan ik verwachten bij de overstap naar herbruikbare ver pakkingen?

Bij regelmatige zendingen zie je typisch een terugverdientijd van 6-18 maanden, met jaarlijkse besparingen
van 30-60% op verpakkingskosten. De exacte ROl hangt af van je volume, transportafstanden en huidige
verpakkingskosten. Bedrijven met meer dan 500 zendingen per jaar naar vaste locaties behalen meestal de
beste resultaten.

Hoe houd ik herbruikbare ver pakkingen bij en voorkom ik verlies?

Implementeer een trackingsysteem met unieke codes of RFID-tags per verpakking. Registreer uitgaande en
inkomende verpakkingen en stel alerts in voor verpakkingen die te lang wegblijven. Maak duidelijke
afspraken met klanten over retournering en bouw eventueel een vervangingsvergoeding in je contracten in.

Wat moet ik doen als mijn klanten weer stand hebben tegen herbruikbare
ver pakkingen?

Communiceer de voordelen voor hen: betere productbescherming, minder afval en vaak eenvoudigere
uitpakking. Start met je meest duurzaamhei dsbewuste klanten en gebruik hun positieve ervaringen als
referentie. Overweeg om de overstap geleidelijk te doen en klanten de keuze te geven tussen verschillende
verpakkingsopties.



